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02 So viel vorab

Liebe Leser,

das Thema Energie sparen be-
schaftigt unsere Branche schon
lange. Gleichwohl hat es nichts
von seiner Aktualitdt verloren,
im Gegenteil: In den Medien

wird nach wie vor genauso in-

tensiv iiber neue Wege im Kli-
maschutz nachgedacht wie in Privathaushalten. Ganz ohne
Zweifel: Energie sparen ist eins der groBen Zukunftsthe-
men und wird auch beim wichtigsten Messeereignis des
Jahres, der fensterbau/frontale, im Fokus stehen.

Die Debatte um Klima und Energiesparen erdffnet hervor-
ragende Chancen fiir unsere Branche, die es zu nutzen gilt.
Denn das steigende Umweltbewusstsein der Menschen und
der steigende Kostendruck schaffen viel Raum, um neu mit-
einander ins Gesprach zu kommen und die Vorziige qualitativ
hochwertiger Fenster zu vermitteln. Um Sie dabei zu unter-
stiitzen, hat VEKA bereits vor zwei Jahren das Thema Energie
sparen in den Mittelpunkt der Partneraktion gestellt. In diesem
Jahr setzen wir die Aktion fort, denn auch im Marketing fiihrt
Beharrlichkeit zum Ziel.

Wenn nun die Anforderungen des Klimaschutzes die Warme-
dammleistung eines Fensters immer wichtiger werden lassen
und gleichzeitig immer groBere Bauelemente verlangt werden,
erhalt selbstverstandlich auch die Profilqualitat eine immer
starkere Bedeutung. In der Diskussion um Qualitdt und Wand-
starken hat VEKA ebenfalls klar und deutlich Stellung bezogen.

Uber alle diese wichtigen Punkte sowie {iber die mdglichen Lé-
sungen, die VEKA im Rahmen des diesjahrigen Messeauftritts
prasentiert, wiirden wir uns gerne personlich mit lhnen unter-
halten. Denn im partnerschaftlichen Dialog liegt der Schliissel
fiir eine gemeinsame erfolgreiche Zukunft im Fenstermarkt.

Daher mochte ich Sie an dieser Stelle ganz herzlich zur Messe
einladen. So wie das ganze VEKA Team freue ich mich schon
darauf, in Nirnberg mit Ihnen iiber die groBen und kleinen
Themen unserer Branche reden zu kdnnen.

Zunichst jedoch wiinsche ich lhnen viel SpaB bei der Lektiire der
VEKAVISION als Einstimmung auf die bevorstehende Messe.

Wir sehen uns in Niirnberg,

Iy @M e

Bonifatius Eichwald
Vorstand Marketing & Vertrieb

GANZ IM ZEICHEN DER QUALITAT:

VEKA AUF DER

FENSTERBAU/FRONTALE

In einigen Tagen ist es wieder so weit: Die weltweit groBte
und wichtigste Messe unserer Branche 6ffnet ihre Tore.
Vom 02. bis zum 05. April dient die fensterbau/frontale
wieder fast 700 Ausstellern und mehr als 100.000 Besu-
chern aus aller Welt als Treffpunkt und Ort der Informa-
tion und Kommunikation. Auch VEKA ist in diesem Jahr
selbstverstandlich wieder in Niirnberg vertreten: mit dem
zweitgroBten Stand der gesamten Messe.

VEKAVISION

Im Zentrum des diesjahrigen VEKA Messeauftritts steht das
klare Bekenntnis zur Qualitdt - ein Thema, das nicht nur vor
dem Hintergrund der Notwendigkeit zu stark verbesserter
Warmedammung hochaktuell ist.

Wegweiser zu VEKA
Wegen des groBen Erfolges und stetig ansteigender

Besucher- und Ausstellerzahlen hat die Messe Niirn-
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Service

Den VEKA Stand finden Sie in Halle 6 (Eingang CCN Ost)

berg in diesem Jahr das Messegelande um zwei zusatzliche
Hallen erweitert. Daher ist VEKA in diesem Jahr erstmals nicht
am gewohnten Stammplatz, sondern an Stand 253 in Halle 6
zu finden. VEKA weist Besuchern den Weg zum Messestand
durch Prdsenz auf dem ganzen Messegeldnde, besonders an
Eingdngen und wichtigen Knotenpunkten.

Wer direkt zum VEKA Stand mdchte, nimmt am besten den
Eingang CCN Ost und folgt dem liberdachten VEKA Gang bis
zum Zugang zu den Hallen 5 und 6. Von dort fiihren VEKA
FuBspuren direkt bis zum Stand 253 in Halle 6.

Raum fiir Kontakte

Der VEKA Messeauftritt selbst hat 2008 wieder einmal be-
achtliche AusmaBe: Mit 819 m2 und einer Linge von 39 m
ist der Stand noch gréBer als in den vergangenen Jahren und
bietet Sitzpldtze fiir 320 Gaste. Denn im Mittelpunkt des ge-
samten VEKA Messeauftritts stehen wie gewohnt die Partner
und Besucher aus aller Welt. Am VEKA Stand ist viel Raum, um
Kontakte zu kniipfen und fiir das persdnliche Gesprach mit-
einander, wozu das VEKA Messeteam alle Partner besonders
herzlich einladt.

fensterbau

7 frontale 2008

HALLE 6 - STAND 253
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DIE VEKA SYSTEMWELT: %

VERTRAUEN AUF 2
QUALITAT

Nicht ohne Grund ist der diesjahrige VEKA Messestand so
gerdumig: Der groBziigig gestaltete Exponatbereich pra-

X

sentiert den Besuchern die gesamte VEKA Systemwelt und
hilt auch wieder die eine oder andere Uberraschung be-
reit.

Im Fokus der Aufmerksamkeit steht in Niirnberg das System
ALPHALINE 90 fiir besondere Anspriiche an Dammwirkung und
Energiespar-Leistung. AuBerdem wird die 70-mm-Plattform
mit den Designlinien TOPLINE, SOFTLINE 70 und SWINGLINE
ausflihrlich gezeigt und als ganz besonderer Héhepunkt wird
der Offentlichkeit erstmals auf der Messe mit SOFTLINE XXL
ein neues Profil vorgestellt.

Premieren
Das Rollladenkastensystem VEKAVARIANT wird dem Fach-
publikum in neuen Ausfiihrungen fiir noch mehr Flexibilitat

)

prasentiert. Ein neues Hebe-Schiebe-Tiir-System hat ebenfalls
in Niirnberg Premiere. Weitere Exponate wie Fenster- und Tir- @
elemente und zahlreiche Musterecken stellen das ganze Spek-
trum der nahezu universell einsetzbaren VEKA Systemwelt in

einzigartiger Qualitat dar. %

ad ap

Eine groBe, aus neun Elementen zusammengesetzte Fenster- %
wand verdeutlicht den groBen Beitrag, den VEKA Systeme zur

Einsparung von Energie leisten kdnnen: Dank der ausgereiften
Energiespar-Technologie der VEKA Profile erfiillen samtliche
Fensterelemente schon heute die verscharften Anforderungen

der Energieeinsparverordnung (EnEV) fiir 2009. Eine inter-

aktive Bildschirmprasentation informiert zudem ausfiihrlich

tiber die Anspriiche der EnEV 2009 und 2012.

Das Qualitatsprofil _
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04 Wir stellen vor

Moderne Prasentationen

Am Touch-Screen konnen Besucher die groBe VEKA System-
welt im Detail studieren. Computergestiitzt lassen sich zum
Beispiel die Dammwerte, die sich mit den jeweiligen Profilen
erzielen lassen, oder die Gestaltungs- und Kombinationsmdg-
lichkeiten abfragen. Zu vielen Exponaten gibt es eine einge-
hende Prasentation von Fachleuten aus dem VEKA Team, die
den Besuchern wahrend der gesamten Messezeit auch fiir Fra-
gen und Gesprache zur Verfiigung stehen.

Die ganze Vielfalt

Auch das umfangreiche VEKAPLAN Plattenprogramm und die
Systeme, die speziell fiir den Export entwickelt worden sind,
werden auf der fensterbau/frontale zu sehen sein und zeigen:
Kein Systemgeber bietet eine so groBe Systemvielfalt wie
VEKA. Die groBe Farbpalette von VEKA Systemen wird deut-
lich, wenn man den Blick hebt: Als riesiges Mobile hdngen 36
Fensterfliigel in den verschiedenen Farben und Dekoren iber
dem Messestand.

VEKAVISION

PRAXISNAH INFORMIEREN:

WORKSHOPS
AM VEKA STAND

Service wird bei VEKA groBgeschrieben, das gilt selbstver-
standlich auch wahrend der groBten Fachmesse der Welt.
Daher gibt es auch in diesem Jahr am VEKA Stand 253 in
Halle 6 wieder kleine Workshops zu verschiedenen The-
menbereichen.

So informiert z. B. der VEKA EDV-Service ausfiihrlich tiber Fen-
sterbau-Software - sowohl iber die des VEKA Kooperations-
partners Klaes als auch liber das Materialwirtschaftsprogramm
VAMOS und den Stammdatenservice zu allen VEKA Systemen.
Der Workshop ,Neue Medien" flihrt in die Neuauflage der be-
liebten Partner-CD-ROM ein. Ein weiterer Workshop stellt den
interessierten Messegasten das einzigartige, europaweite Re-
cyclingkonzept der VEKA Umwelttechnik vor.

Auch das VEKA Marketing-Team ist in Niirnberg vor Ort und
steht den Besuchern fiir Fragen und Gesprache zur Verfligung.
VEKA Partner kénnen sich hier individuell zu allen Fragen rund
um Werbung, Marketing und professionelle Pressearbeit be-
raten lassen.

FEIERN SIE MIT:

BEIM VEKA
KUNDENABEND

Der Kundenabend ist mittlerweile eine schone Traditi-
on bei VEKA geworden. Auch in diesem Jahr ladt VEKA
wieder herzlich dazu ein, den ersten Messetag (2. April)
von 18.00 bis 22.00 Uhr gemeinsam am VEKA Stand
253, Halle 6, ausklingen zu lassen.

Bei einem warmen Imbiss und guter Live-Musik kénnen Sie
zusammen mit uns den ersten Messetag noch einmal Revue
passieren lassen. Kommen Sie vorbei! Wir wiirden uns freuen,
mit lhnen auf gute Partnerschaft anstoBen zu kdnnen!




TEC-TAGUNGEN 2008:

Mittlerweile ist es gute Tradition: In Messejahren infor-
mieren die technischen Kundentagungen bereits im Vor-
feld der fensterbau/frontale iiber die Aktivitdten bei VEKA
sowie aktuelle Trends und Entwicklungen auf dem Markt.
Auch in diesem Friihjahr folgten wieder zahlreiche VEKA
Partner der Einladung zur TEC-Tagung in ihrer Nahe.

Zu den Veranstaltungen in Ahlen, Schneverdingen, Leipzig und
Minster hatten sich ca. 400 Teilnehmer aus dem ganzen Bun-
desgebiet angemeldet. Im Mittelpunkt standen unter anderem
die Neuerungen, die durch die Umsetzung der Produktnorm EN
14 351/1 fiir Fenster und Tiren mit der CE-Kennzeichnung auf
Fensterhersteller zukommen. So tragen Verarbeiter jetzt eine
groBere Eigenverantwortung dafiir, dass die Systembeschrei-
bungen auch in der Praxis eingehalten werden. Der erfahrene
Baurechtler Herr Prof. Niemoller referierte dariiber, was das
fiir Hersteller aus juristischer Sicht bedeutet.

Ein weiterer Schwerpunkt waren die vom Bundeskabinett be-
schlossenen Verscharfungen der energetischen Anforderungen
im Rahmen der Energieeinsparverordnung (EnEV) um 30 %.
Zum 01.01.2009 miissen demnach Fenster einen Uw-Wert von
hochstens 1,2 W/m2K aufweisen, ab 2012 sogar 0,8 W/m2K.
Auf der TEC-Tagung wurde vorgestellt, wie sich diese Werte
mit VEKA Systemen schon heute erreichen lassen.

WAS DIE BRANCHE BEWEGT

Was gibt es Neues? 05

Im Rahmen der TEC-Tagung informierte VEKA auch iiber neue Produkte

wie hier die farbige Alu-Vorsatzschale

Dariiber hinaus referierten Vertreter von Gastfirmen aus der
Branche zu aktuellen Themen. Die Teilnehmer nutzen die TEC-
Tagungen als willkommene Gelegenheit zur Diskussion sowie
zum Erfahrungs- und Meinungsaustausch Gber alle Themen,
die derzeit die Branche bewegen.

Termine

Zwei Termine der diesjahrigen
TEC-Tagungen stehen noch aus:

Fr. 14.03. Ulm, MARITIM Hotel

Fr. 18.04. Frankenthal (Pfalz),
CongressForum
Frankenthal

Zu dieser Tagung konnen Sie sich
noch anmelden. Nutzen Sie die Gele-
genheit, sich auch nach der fenster-
bau Uiber die technischen Neuerungen
aus dem Hause VEKA zu informieren.

Anmeldungen nimmt Renate Paschert
unter Tel. 02526 29-4510 entgegen.

VEKAVISION



06 Wir stellen vor

IMMER AKTUELL:

NEUE WERBEMATERIALIEN VON VEKA

VEKA Partnern steht ein ganzes Paket an verschiedenen
Werbemitteln zur Verfiigung, das von VEKA stdndig er-
weitert und aktualisiert wird. So gibt es auch jetzt wieder
einige neue Werbemedien, die Ihnen dabei helfen werden,
Kunden von der Qualitit Ihres Angebots zu iiberzeugen.

Bewdhrte Medien in neuer Gestaltung

Der Fensterplaner ist zahlreichen VEKA Partnern bereits als
effektives Informationsinstrument bekannt. Auf 36 Seiten
im praktischen A5-Format deckt er alle wichtigen Themen-
bereiche wie Architektur und Fensterdesign, Energie sparen,
Schallschutz und Sicherheit ab. Tipps zur finanziellen Férde-
rung von SanierungsmaBnahmen und zur richtigen Pflege der
Fenster finden hier genauso Platz wie Hinweise auf die au-
Bergewohnliche Qualitdt unserer Produkte und ausfiihrliche
Systembeschreibungen.

Damit Sie dieses duBerst wirksame Mittel in der Kundenan-
sprache auch in Zukunft einsetzen kdnnen, haben wir den
Fensterplaner nun vollstandig Uberarbeitet und aktualisiert.
Sie kénnen ihn ab sofort mit dem beiliegenden Faxformular
bestellen.

Der neue
Fensterplaner 2008

VEKAVISION

Eine 6-seitige, neu gestal-

tete Broschiire informiert
Endverbraucher Uber den
Nutzen moderner Rollladen
und vor allem (iber die Vor-
teile des neuen Rollladenka-
stensystems VEKAVARIANT
in allen drei Bauhdhen. Auch
diese wertvolle Argumenta-
tionshilfe konnen Sie ganz

wSogar die Fenster sind
bei uns geschiitzt!”

einfach mit dem Bestell-Fax
anfordern.

Ein 6-Seiter informiert Kunden
liber den Aufsatzrollladenkasten
VEKAVARIANT

Filmteam zu Gast in Sendenhorst

Filme sind sowohl bewdahrte als auch besonders aufmerksam-
keitsstarke Werbemedien. Deshalb haben wir uns entschlos-
sen, einen neuen Unternehmensfilm zu drehen, der die VEKA
AG einem breiten Publikum als starken Partner von internatio-
nalem Rang vorstellt. Auf der fensterbau/frontale in Niirnberg
wird der Film erstmals der Offentlichkeit prasentiert.

Unseren Partnern stellen wir den neuen Unternehmensfilm
selbstverstandlich gern zur Verfligung, zum Beispiel zur Vor-
fiihrung in den Ausstellungsrdumen oder auf Hausmessen. Be-
stellen kdnnen Sie Ihre DVD einfach per Fax.

Das Filmteam hebt ab: AuBenaufnahmen aus dem Hubschrauber




Die Themen Klimaschutz und Energie sparen gewinnen in

der Offentlichkeit immer mehr an Stellenwert. Gerade in
unserer Branche werden diese Schlagworte verstarkt auch
in der Werbung verwendet. Die diesjahrige VEKA Partner-
Aktion kniipft an das starke Interesse an, das dem Thema
Energiesparen derzeit entgegengebracht wird — und iiber-
zeugt durch ihre einfache, aber effektive Umsetzung.

Auch in diesem Jahr stellt VEKA den Partnern wieder profes-
sionelle Werbeunterstiitzung zur Verfiigung: Ansprechend
gestaltete Aktionskarten bringen den Empfangern die Vorteile
moderner Fenster und Tiiren in Hinsicht auf die Reduzierung
des Energieverbrauchs nahe. Mit einer Antwortkarte, die an
den teilnehmenden Partnerbetrieb voradressiert ist, konnen
Interessenten schnell und unkompliziert weitere Informati-
onen oder Beratung anfordern.

In diesem Jahr gibt es zwei unterschiedliche Wege der Teil-
nahme an der VEKA Partner-Aktion: Beim ersten wird die
individualisierte, also mit dem Logo und der Firmenanschrift

WERBUNG, DIE WIRKLICH ANKOMMT:
DIE VEKA PARTNER-AKTION 2008

Wir stellen vor 07

einen speziellen Mitmach-Code, mit dem sich Interessenten
direkt auf der Aktions-Homepage im Internet einloggen kon-
nen, um dort Informationen zu beziehen, sich ein Dankeschon
fur die Teilnahme zu sichern und den Energiesparrechner
online zu nutzen.

Fiir beide Varianten stellt VEKA den teilnehmenden Partnern
je 50 Energiespar-Taschenlampen als kleinen Anreiz fiir die
Interessenten sowie vorbereitete Antwort-Anschreiben zur
Verfligung.

Die Auslieferung der bis zum Teilnahmeschluss bestellten Kar-
ten erfolgt direkt nach Ostern, dennoch kdnnen Sie weitere
Karten fiir die Selbstverteilung bestellen - ganz einfach mit
dem dieser Ausgabe der VEKAVISION beiliegenden Faxformular.

Ndhere Informationen zur Teilnahme erhalten Sie beim VEKA
Marketing-Team: Herr Marco Schramm, Tel. 02526 29-4420,
E-Mail mschramm@veka.com

Neue

des teilnehmenden Partners versehene, Aktionskarte von VEKA

Qualitatsfenster
sparen Energie!

Viele Hauser in Deutschland sind in puncto Energiespartechnik nicht auf dem
neuesten Stand und nicht optimal gedammt. Bis zu 40 % der Warmeverluste ge-

gedruckt und geliefert. Der Partnerbetrieb hat hierbei die Ver-
teilung der Karten selbst in der Hand und kann sie einsetzen

hen auf Fenster zuriick, die nicht mehr dem Standard entsprechen. Dabei hat die
Fenstertechnik in den vergangenen Jahren riesige Fortschritte gemacht: Mit neuen
Fenstern aus Qualittssystemen von VEKA halten Sie kostbare Heizenergie da, wo

wie und wo er es fiir richtig halt. Selbstverstandlich gehdren

sie hingehirt - in Ihren Wohnraumen.

einige gute Tipps zur Verteilung auch zum Paket.

Bei der zweiten Variante der Partneraktion kiimmert sich
VEKA komplett um die Verteilung der Aktionskar-
ten als Postwurfsendung mit der Tages-
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08 VEKA weltweit

WELTWEIT AKTIV:
VEKA MESSEAUF-
TRITTE 2008

VEKA ist als starke Marke weltweit in allen wichtigen
Fenstermirkten prasent. Und deshalb stellt VEKA nicht nur
auf der Leitmesse der Branche der fensterbau/frontale in
Niirnberg aus, sondern auch auf lokalen Auslandsmessen.

Ob in Belgien oder in der Tiirkei - VEKA Systeme sind in allen
Markten der Welt erfolgreich. Mit dem umfassenden Profilpro-
gramm lassen sich optisch ansprechende und technisch per-
fekte Losungen auch fiir ganz unterschiedliche Baukulturen
oder Klimazonen umsetzen. Denn VEKA richtet das Profilpro-
gramm fiir die jeweiligen Lander individuell an den Anforde-
rungen der entsprechenden Markte aus.

Folgende Auslandsmessen gehdren zum VEKA Ausstellungs-
programm 2008: Windows & Doors Kiew, Batibouw Briissel,
Pencere Istanbul, Int. Baufachmesse Belgrad, Construct Ambi-
ent Bukarest, Iran Construction Fair Tehran, Profil Athen.

Besucher am VEKA Messestand in Kiew (Ukraine)

Messeimpression aus Kiew
(zurzeit nur Platzhalter) ’
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VEKA BEI DER HANDBALL-EM

Vom 17. bis 27 Januar 2008 verfolgten Handballfans begeistert
die Europameisterschaft in Norwegen. Bei dramatischen Torsze-
nen wie dieser war auch VEKA mit im Bild: Insgesamt 126 Mio.
Fernsehzuschauer in ganz Europa sahen die Bandenwerbung,
mit der VEKA sich neben anderen groBen Marken prasentierte.

Ein Kunden-Magazin der VEKA AG
VEKA AG - DieselstraBe 8 - 48324 Sendenhorst - Tel. 02526 29-0 - Fax 02526 29-3710 - www.veka.de - Ein Unternehmen der Laumann Gruppe
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Die feuchteresistenten und kratzfesten DECOR S Platten eignen sich
hervorragend fiir Nassraume oder Sanitérbereiche

Riickblick K 2007":
VEKAPLAN glanzte mit DECOR S Platten

Auf der K, der weltweit wichtigsten internationalen Messe
fiir Kunststoff und Kautschuk, stellte das VEKAPLAN Team
vom 24. bis 31. Oktober 2007 dem internationalen Publi-
kum das breite Spektrum der VEKAPLAN Platten mit ihren
unterschiedlichen Anwendungen vor.

Der 140 m2 groBe Stand war vollstindig aus VEKAPLAN Plat-
ten konstruiert. Einen ganz besonderen Glanzpunkt stellte die
erstmalige Prasentation der VEKAPLAN DECOR S Platten dar.
Insbesondere die Verwendungsmadglichkeiten dieser Platten im
Sanitarbereich wurden sehr eindrucksvoll vorgefiihrt.



